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Yhteisölliset tilat
 Seurantalojen ja kylätalojen 

omistaminen vaatii omistajalta 
korjaamisen ohella 
puoliyrittäjämäistä asennetta – on 
aina vaatinut

 Kokoukset, juhlat, harrastukset, 
tapahtumat ym. perustoimintaa

 Ajassa elävät toimijat pärjäävät aina; 
vuokralaiset, tuotteistaminen, 
markkinointi, energiaratkaisut…

 Matkailu, viihde, kulttuuri, 
turvallisuus, jakamistalous… 

 Koronasta energiakriisiin – nyt on 
aika kokeiluille ja kumppanuuksille



Miten kylätaloja käytetään?

❑ Kokous- ja juhlatiloina
❑ Harrastetilana, liikuntatilana, kulttuuritilana
❑ Koulutuksia, kerhoja, kursseja
❑ Leirikeskus, leirikoulut (esim. suunnistus, ympäristö)
❑ Huutokauppoja
❑ Pihalla: markkinat, kirppis, toritoiminta, teatteri, konsertit, liikunta, Matkaparkki
❑ Kiertotalous, jakamistalous
❑ Vuokralainen – yksityinen, kansalaisopisto, yrittäjä ym.
❑ Monipalvelupisteet
❑ Palvelupäivät
❑ Energiantuotto
❑ Majoitus- ja ruokailutoiminta, pakohuone, airbnb
❑ Valmiuskeskus



Olisiko kevyen 
liiketoimintasuunnitelman paikka? 1.

❑ Pitääkö mun taas tehdä kaikki yksin?
❑ Runko tuleville suunnitelmille – myös mahdolliselle hankkeelle
❑ Testaa ideat paperilla
❑ Pakottaa miettimään: kysyntää, asiakkaita, kilpailua, tavoitteita,     

toimintaperiaatteita, tehokkuutta ja taloudellisuutta
❑ Johdattaa hahmottelemaan yhdistyksen toiminnan kokonaisuutta sekä 

toiminnallisesti että ajallisesti:  markkinointi, tuotteet, tuotekehitys, 
tuotanto, toimijat, toiminnan organisointi, kannattavuus ja rahoitus



Olisiko kevyen 
liiketoimintasuunnitelman paikka? 2.

• Kylätalon historia – etu vai haitta?

• Toimintaympäristön kuvaus: millainen kylä ja missä, kyläläiset, ketkä toimivat nyt 
kylätalolla, missä tiedotetaan toiminnasta, onko nettiyhteys..

• Kylätalon nykytila: tila, varustus, toiminta, kunto & korjaustarpeet, 
ylläpitokustannukset & energia

• Markkina- ja kilpailutilanne: ketkä voisivat olla asiakkaita? Talon SWOT-analyysi 
(vahvuudet, heikkoudet, mahdollisuudet ja uhat)

• Kylätalon visio ja toiminnan päätavoitteet

• Kylätalon markkinoinnin suunnittelu: talossa järjestettävän toiminnan 
markkinointi, kylätalon tunnettuus



Olisiko kevyen 
liiketoimintasuunnitelman paikka? 3.

• Tuotteistaminen: talon nykyiset palvelut, tutkitaan/kysytään mitä uusia tuotteita ja/tai 
palveluita voisi olla ja tuotteistetaan ne

• Kylätalon kehittäminen, tulevat suunnitelmat, infra, korjaukset

• Toimijat kylätalolla, kuka tekee? Ketkä muut voisivat olla tekemässä?

• Toimintaa ei voi laskea pelkästään talkootyön varaan (ainakaan pitkään)

• Kylätalon toiminnan riskien arviointi, kyläyhdistykselle, kylälle, kunnalle..

• Kylätalon (ja muun yhdistyksen) taloussuunnitelmat (hankinnat, hankkeet, rahoitus)

• Toiminnan pitää olla kannattavaa!





Resurssit käyttöön ja jakoon! 



Ja ei kun kokeilemaan! 



Tauno Linkoranta
Kyläasiamies/toiminnanjohtaja
tauno.linkoranta@vskylat.fi
044 3039990, 044 5334750
Varsinais-Suomen Kylät 
c/o ProAgria, Vahdontie 91
20320 Turku

vskylat.fi
facebook.com/vskylat/

KIITOS!
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